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EDITORIAL

VISION

DAS MSI-RESELLER PROGRAMM

MSI PROJEKTE

REFERENZEN

SEHR GEEHRTER PARTNER,

MIT UNSEREM NEUEN GESTAFFELTEN PARTNERPROGRAMM MOCHTEN WIR
IHNEN DIE MOGLICHKEIT GEBEN, GEMEINSAM MIT MSI zu WACHSEN. OB
SIE NUN EIN FACHHANDELSGESCHAFT BETREIBEN ODER EIN HOCH SPEZIA-
LISIERTES SYSTEMHAUS MIT HUNDERTEN VON MITARBEITERN FUHREN: MIT
DEM MSI PARTNERPROGRAMM ERFAHREN SIE JEWEILS DIE OPTIMALE INDIVI-
DUELLE WACHSTUMSFORDERUNG UND VERGUTUNG.

Wir von MSI haben in die Partnerschaft zum
6 Handel in drei wesentliche Bereiche inves-
tiert: In Service, Partnerprogramm und den
B neuen Bereich der Projektférderung. Jeder
- der Bereiche bietet spezielle Benefits, die
e die tdglichen Herausforderungen des Han-
3 dels berticksichtigen.
Allem voran haben wir ein véllig neues Ser-
vicekonzept rund um die Produkte von MSI
geschaffen - mehr Informationen hierzu
finden Sie in unserer neuen Servicebroschi-

re bzw. unter www.msi-service.de.

So wie sich die Technologien standig wandeln, so haben sich auch die Anforderungen an den
Handel gedndert. Durch das hohe Niveau an Fachwissen und Know-how ist der gehobene
Handel der bevorzugte Ansprechpartner von Mittelstand und Industrie. Mit Hilfe unserer Pro-
jektunterstiitzung méchten wir unsere Partner bei der ErschlieRung dieser vertikalen Markte
unterstltzen. Auf den folgenden Seiten erfahren Sie mehr iber diese neuen und spannenden
Maglichkeiten.

Viel Spass beim Lesen wiinscht Ihnen

Jens Greeb |
Leader Component Sales Team {I.};:J"; 7 h #
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»HOCHWERTIGE PRODUKTE SCHAFFEN TREUE KUNDEN“ IST SEIT 1986 DAS ZIELFUHRENDE MIT DEM MSI PARTNERPROGRAMM HABEN WIR EINEN BAUSTEIN FUR GEMEINSAMEN
MoOTTO VON MSI. Aus DIESEM GRUND ARBEITET MSI FORTLAUFEND MIT VOLLER KRAFT DA- ERFOLG GESCHAFFEN. MIT DIESEM VOLLUMFANGLICHEN KONZEPT UNTERSTUTZEN WIR
RAN, IN FORSCHUNG UND ENTWICKLUNG SPITZENLEISTUNG ZU ERBRINGEN. MIT EINEM ER- SIE PROFESSIONELL UND UMFANGREICH IN DEN FOLGENDEN BEREICHEN:

FAHRENEN TEAM AUS 2500 ENTWICKLUNGSINGENIEUREN SCHAFFEN WIR PREISGEKRONTE,
INNOVATIVE PRODUKTE IN SPRICHWORTLICHER MSI QUALITAT.

Konzentrieren Sie sich auf die wichtigen Dinge — lhre Kunden

Wir bei MSI bekennen uns zum Handel und zu unseren Resellern als starke Partner an unserer Seite, die wir

bei ihren taglichen Geschéften unterstiitzen. Unsere Mitarbeiter sorgen dafiir, dass Sie sich als MSI Partner auf

die wichtigen Dinge konzentrieren kdnnen: lhr Wachstum und lhre Kunden.

Gemeinsam neues Wachstum schaffen

Nur gute Produkte allein zu entwickeln, reicht uns bei MSI nicht. Erst durch die Einbettung in unser Partner-

— — konzept erreichen unsere Produkte die volle Marktstarke. Anspruchsvolle Endkunden erwarten heute mehr

als nur ein Produkt — sie mdchten Losungen. Angefangen bei technischer Unterstiitzung, produktbegleiten-
(=10 ¢
H[E):]E]T TOR-PRODUKT der Dienstleistung bis zu umfassender Beratung. Eine groRe Aufgabe, die nur in :

- . Zusammenarbeit mit kompetenten Partnern gelingen kann: Unseren MSI
Handelspartnern.
B a—
Notebook FX600 ' Mainboard Hs5M-EDsg

Neues Margenpotenzial mit dem MSI-Ersatzteil-Shop
Mit dem MSI Ersatzteil-Shop bieten wir unseren Resellern eine
einfache Méglichkeit, Ersatzteile mit gutem Margenpotenzial fiir

eine grofe Auswahl von MSI Produkten zu ordern. Endkunden

kénnen so die Nutzungsdauer von MSI Produkten bis weit tber

]

die Garantiezeit hinaus erhdhen. Resellern ermdglicht der MSI-

Onlineshop zusétzlichen Dienstleistungsumsatz und hilft dabei, Kun-

denvertrauen und Kundenbindung zu starken. WWW.MSI-SHOP.DE




DAs MSI PARTNERPROGRAMM — DIE BASIS IHRES ERFOLGES MIT PRODUKTEN VON MSI

Mit den einzelnen Partner-Stufen bieten wir unseren Resellern einen leichten Einstieg in eine Partnerschaft, die sich
bezahlt macht. Unsere Partner geniellen von Anfang an eine Vielzahl von Vorziigen fiir die Schaffung von Wettbe-

werbsvorteilen.

msi Channel Als MSI Channel-Partner profitieren Sie von kostenlosen Unterstiitzungsleistungen —
Partner ohne Mindestumsatzvorgaben und sonstige Verpflichtungen.

v Reseller-Hotline fiir technischen Support

v Direkte RMA-Abwicklung bei MSI

v Partner-Portal

v E-Mail-Infoservice zu aktuellen Produkten, Verfiigharkeit, Sonderaktionen
v BIOS- und Treiber-Updates

v’ Downloadbereich fiir Datenblatter, Bilder, Produkttibersichten

v Kostenlose POS-Ausstattung, Prospekte, Flyer, kleine Werbegeschenke

v Teilnahme an Sonderaktionen

v Option auf Teilnahme an Wachstumsprogrammen

msi Marketing  Als MSI Marketing-Partner haben Sie sich fiir eine enge Zusammenarbeit mit MSI ent-
Partner schieden. Zusammen mit uns starten Sie interessante Marketing-Aktionen und erhal-
ten dafir direkte Unterstlitzung von Herstellerseite.

M 50.000 ,- Euro Mindestumsatz pro Jahr mit Produkten von MSI
v Bis zu 50% finanzielle Beteiligung an Marketingaktionen mit MSI-Produkten

msi Fokus Als absatzstarker MSI Fokus-Partner profitieren Sie von einer direkten Zusammenar-

7 | Partner beit mit MSI. Fokus-Partner erhalten einen personlichen Ansprechpartner direkt im
Hause MSI, Price-Protection (Systeme & Notebooks), Marketingunterstiitzung und
einen individuellen Salesplan.

M 250.000 ,- Euro Mindestumsatz pro Jahr mit Produkten von MSI
v First Price Protection

v Event-Unterstitzung

v/ Bonusprogramm

L J

Hinweis: Irrtiimer und Anderungen vorbehalten

MSI| PARTNERPROGRAMME

‘Ia@l ~-| Marketin
Pa msi | Partner e

Kostenloser technischer Support

Direkte RMA-Abwicklung

SIS

Vorab-Austausch-Service (Mainboards)

Kostenlose Abholung und Reparatur des Gerats beim Endkunden

ANIAN

8 Tage DOA (Dead on Arrival)

E-Mail-Infoservice

<

Kostenloses POS-Material

AN

Dedizierte Marketingaktionen

Projektkonditionen

SIS

~-| Fokus
msi Partner

SISISS S

Try & Buy (Systeme & Notebooks)

<

Bezugsquellenlistung auf der MSI Homepage

AN
RISISISISIS SIS S S

AN

Spezielle Handler-Konditionen im MSI-Ersatzteilshop

WerbekostenzuschuB

|
!

Event-Unterstiitzung

Die Registrierung fiir das Partnerprogramm dauert nur wenige Sekunden und bringt Ihnen bares Geld.

REGISTRIEREN SIE SICH JETZT UNTER:

WWW.MSI-PARTNER.DE
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Projekte mit MSI - gemeinsam gewinnen

IN EINEM PROJEKTGETRIEBENEN MARKT MACHT PARTNERSCHAFT STARK, DIES GILT BESON-
DERS IN KOMPLEXEN MARKTEN WIE DEM IT-MARKT.

Sie kennen Ihren Kunden und dessen spezielle An-
forderungen, wir haben das technische Know-how

und die flexiblen Fertigungsressourcen.

In enger Zusammenarbeit mit lhnen und Ihrem
Kunden setzen wir erfolgreich Projekte um und

schaffen so neue Méglichkeiten fiir unsere Partner.

Um Sie von Anfang an perfekt unterstiitzen zu
kénnen, haben wir spezielle Projektteams zur lhrer

persdnlichen Betreuung geschaffen.

Sie haben einen Kunden mit speziellen Anforde-
rungen? Sie brauchen Unterstlitzung bei einem

aussichtsreichen Vorort-Termin?

Kein Problem — rufen Sie lhren MSI Projektbetreuer
an und lassen Sie uns Uber die Unterstiitzungs-

moglichkeiten fiir [hr spezielles Projekt sprechen.

KONTAKT: DE-PROJEKTE@MSI.COM

Jh.

FACHMANNISCHE BERATUNG VON ANFANG AN, SO GEHEN
WIR GEMEINSAM VOR:

WIR SCHOPFEN UNSERE TECHNISCHEN MOGLICHKEITEN

AUS, DAMIT I[HRE KUNDEN ZUFRIEDEN SIND:

SIE BENOTIGEN SPEZIELLE UNTERSTUTZUNG, UM IN EINEM
PROJEKT WETTBEWERBSFAHIG ZU SEIN? WIR BIETEN IHNEN:

=




DAs MSI|I PARTNERPROGRAMM —
STUFEN ZUM GEMEINSAMEN ERFOLG

In Zusammenarbeit mit seinen Resellern hat MSI schon eine Vielzahl an interessanten Projekten

erfolgreich umgesetzt. Mit einer umfassenden Projektunterstiitzung hat MSI neue Maglichkeiten

des Wachstums fiir seine Reseller geschaffen. Die hier aufgefiihrten Referenzen zeigen nur einen kleinen
Ausschnitt unserer internationalen Projekte und sollen einen kurzen Uberblick iiber die vielseitigen Mdglich-

keiten der Projektunterstiitzung geben.

Seit Giber 300 Jahren steht Forschen, Heilen und Lehren bei der Charité -
Universitatsmedizin Berlin an erster Stelle. Der Campus der Charité verteilt
sich auf vier Standorte, zu denen tber 100 Kliniken und Institute gehoren.

Diese unterteilen sich in 17 CharitéCentren. Mit rund 13.000 Mitarbeitern ist ’
die Charité - Universitatsmedizin Berlin eine der grélten Universitatsklini- C I.I A R l T E

ken Europas.

Anforderungen:

Losung:

Vorteile fiir den Kunden:

Die PSB GmbH Dreieich, ein Unternehmen der Bechtle Gruppe, entwickelt
und produziert in Zusammenarbeit mit Herstellern aus der Medizintechnik,

dem Maschinen- und Anlagenbau, der Mess- und Regelungstechnik indust- s

rielle PC-Systeme, welche den teilweise extremen Rahmenbedingungen am

jeweiligen Einsatzort Rechnung tragen missen. i i
Engineering

Anforderungen:

Losung:

Vorteile fiir den Kunden:

Sie wollen mehr iiber unsere Projektunterstiitzung erfahren? Informieren Sie sich jetzt iiber

die Vielzahl an Méglichkeiten. Oder senden Sie uns lhre ganz personliche Case-Study

INFORMIEREN SIE SICH JETZT UNTER: )
WWW.MSI-PARTNER.DE/PROJEKTE ik

Ein Forschungsteam des Dian Fossey Gorilla Fund (DFGF) kampft im Karisoke
Research Center auf 3500 Hohenmetern inmitten von acht Vulkanen fiir den
Schutz der bedrohten Berggorillas. )

Anforderungen:

Losung:

i)

Vorteile fiir den Kunden:

Hetzner Online ist ein professioneller Webhosting-Dienstleister und erfah-
rener Rechenzentrenbetreiber. Seit 1997 stellt das Unternehmen Privat- und

HETanR Geschiftskunden leistungsstarke Hosting-Produkte sowie die notwendige

ONLINE Infrastruktur fiir den reibungslosen Betrieb von Websites zur Verfligung.

Anforderungen:
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Losung:

Vorteile fiir den Kunden:




MSI Technology GmbH
Hanauer LandstralRe 328-330
60314 Frankfurt

Telefon: +49 (0)69 40893-0
Telefax: +49 (0)69 40893-202
www.msi-partner.de

msi



